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Las consultorias
crecen un 12% por
las externalizaciones

JUAN MANUEL RUIZ
Barcelona

A causa de los procesos de out-
sourcing o externalizacion,
que optimizan los recursos de
las empresas pero que al mis-
mo hacen mas complejo su or-
ganigrama v dificultan su ges-
tion, las consultorias han visto
aumentar considerablemente
su volumen de negocio en los
ultimos anos.

De acuerdo con los nuevos
datos del informe que presen-
ta anualmente la Associacio
Catalana d'Empreses Consul-
tores (ACEC), durante el 2007
v siguiendo la tendencia de los
ejercicios anteriores el sector
registro en Catalunya un creci-
miento del 129%, hasta alcan-
zar una cifra de ingresos de
2.028 millones de euros.

Ladistribucién de la deman-
da de empresas que ofrecen
servicios de consultoria se con-
centra en el sector financiero
(18%), las administraciones
publicas (16%) y el sector in-
dustrial (13%), que en el caso
cataldn tiene un peso signi-
ficativo, con la presencia de
grandes empresas y un nume-
ro elevado de pymes con una
vocacion creciente de inter-
nacionalizacion.

Aunque actualmente las ci-
fras muestran una situacion
que la ACEC califica de “exce-
lente”, la asociacion considera
también que no hay que “ob-
viar la excepcionalidad del
ejercicio 2008, por las correc-
ciones que se estan aplicando
en todos los sectores econémi-

cos a causa de la crisis”. De es-
ta forma, las previsiones para
el balance de resultados del
ano que acabamos de cerrar
apuntan hacia un crecimiento
de un solo digito, un 7%, hasta
los 2.190 millones.

A pesar del escenario de bo-
nanza en el que se estdn mo-
viendo las consultorias desde
hace algunos afios, con un au-
mento medio de ingresos en
Catalunya del 11,6%, la ACEC
afirma que el crecimiento futu-
ro No esta asegurado, a causa

El sector financiero,
la administracion
publica y la industria
son los pilares del
negocio

del “enfriamiento” que se per-
cibe en general y especialmen-
te en el sector financiero y de
las administraciones ptiblicas,
los pilares del negocio.

En esta covuntura de des-
aceleracion, menores ventas
y, por tanto, menores ingre-
sos, se exige a las empresas
mds competitividad, lo que
convierte a las consultorias en
un instrumento para buscar
férmulas que aseguren la ren-
tabilidad y los margenes. En
este sentido, la ACEC ha publi-
cado recientemente el Decdlo-
go de las empresas, que propo-
ne recomendaciones para que
estas sean mas eficientes en el
logro de sus objetivos.e



